
� Depósito Videollamada

de Bankinter al 8% TAE

Bankinter ha iniciado la comerciali-
zación del nuevo Depósito Video-
llamada. Se trata de un producto a
un plazo de dos meses, no renova-
ble, dirigido a no clientes del ban-
co, y con una rentabilidad del 8%
TAE (7,74% nominal anual). Para
acceder a este depósito será con-
dición indispensable contratar el
producto a través del Servicio Vi-
deollamada disponible en la web
de Bankinter. El importe mínimo
del producto es de 3.000 euros y
el máximo de 30.000. El plazo de
comercialización estará abierto
hasta el próximo 15 de octubre.

� Fondo de Unicaja que

invierte en depósitos

Unicaja saca al mercado un nuevo
fondo de inversión de renta fija a
corto plazo, denominado Unifond
Fondepósito F.I., que invierte en
depósitos bancarios con un venci-
miento de hasta un año. El impor-
te mínimo para acceder a este pro-
ducto es de 3.000 euros.

� Seguro de automóvil

del Banco Caixa Geral

Banco Caixa Geral lanza el seguro
de automóvil Multiprotección Au-
to, un producto diseñado y desa-
rrollado por Fidelidade Mundial. El
seguro ofrece a los conductores
una póliza personalizada a un pre-
cio con hasta un 60% de bonifica-
ción. El producto, que se puede
contratar en todas las coberturas
(desde terceros básico hasta todo
riesgo con o sin franquicia) inclu-
ye Asistencia en Viaje desde el kiló-
metro cero y la posibilidad de efec-
tuar el pago fraccionado.

� El depósito más por

más de la CAM da el 7,5%

Caja Mediterráneo (CAM) lanza al
mercado su nuevo depósito Más

por Más, un producto que ofrece
la posibilidad de acceder a una im-
posición a plazo fija con interés
excepcional, un 7,5% a 12 meses. El
nuevo depósito se dirige preferen-
temente a los titulares de Planes
de Ahorro a los que se les ofrece
la posibilidad de seguir incremen-
tando su dinero a la vez que benefi-
ciarse de una remuneración a tra-
vés del depósito Más y Más.

� Depósito Descanso

de Caja España al 6%

Caja España ofrece el depósito
Descanso, una nueva fórmula de
imposición a plazo que permite
conseguir una rentabilidad del 6%
el primer año; para los dos siguien-
tes el interés estará referenciado al
Euríbor a 3 meses. La TAE del pro-
ducto alcanza el 5,38%. Este pro-
ducto aporta la novedad de incor-
porar liquidación de intereses tri-
mestral, una particularidad que re-
presenta una alternativa a produc-
tos a largo plazo con abono de
intereses al final del periodo. El de-
pósito se puede contratar hasta el
próximo 15 de noviembre, con un
importe mínimo de 1.000 euros.

� Bancaja saca un

depósito ‘responsable’

Bancaja ha lanzado un nuevo depó-
sito referenciado al índice DJ
Eurostoxx Sustainability que reco-
ge, a escala europea, a las empre-
sas más comprometidas con los
criterios de sostenibilidad, que
compatibilizan el crecimiento eco-
nómico con el respeto al medioam-
biente. El depósito ofrece un tipo
fijo y asegurado al 7% TAE para el
50% de la cantidad invertida a seis

meses, y para el resto de la inver-
sión, el 50% de la diferencia por-
centual entre Eurostoxx Sustainabi-
lity medio y Eurostoxx Sustainabili-
ty inicial, si ésta diferencia es positi-
va, con un mínimo del 3% bruto al
vencimiento.

� Depósito mixto

de Caja Navarra

Caja Navarra ha lanzado esta sema-
na Can Rentable Siete. Se trata de
un depósito que garantiza el ciento
por ciento de la inversión. El pro-
ducto es en un 80% una imposición
a plazo fija que ofrece una rentabili-
dad del 7% nominal anual en un
plazo de seis meses; y el 20% restan-
te de la inversión es un depósito a
dos años cuya rentabilidad está re-
ferenciada a la evolución del índice
Euro stoxx50. El depósito a tipo fijo
puede ser cancelado anticipada-
mente sin comisión, mientras que
el depósito con tipo variable no dis-
pone de cancelación anticipada.

� Depósito de Caixa

Catalunya anti-inflación

Depósito anti-inflación. Así se llama
el nuevo producto estructurado de
Caixa Catalunya. La rentabilidad del
producto está garantizada en dos
vencimientos, uno ligado a la infla-
ción y otro a acciones de tres empre-
sas (Telefónica, BBVA e Iberdrola).

La crisis de Lehman Brothers
también afecta al bolsillo de los
ahorradores españoles. Debido a
las numerosas consultas recibi-
das sobre las consecuencias que
tendrá la quiebra del cuarto ma-
yor banco de inversión del mun-
do y el primer colocador de bo-
nos, la CNMV ha elaborado un do-
cumento para intentar responder
a las preguntas más frecuentes.

La primera aclaración que ha-
ce el supervisor es que las inver-
siones realizadas en instrumen-
tos financieros emitidos por Leh-
man Brothers no están cubiertas
por el Fondo de Garantía de Inver-
siones. “Esta garantía protege al
inversor frente a las posibles in-
solvencias de los intermediarios
pero no alcanza a las pérdidas de
valor de la propia inversión o a
cualquier riesgo de crédito inhe-
rente a los valores”.

La posibilidad de venta o amor-
tización anticipada de estos ins-
trumentos dependerá de las con-

diciones particulares de cada pro-
ducto y, en su caso, del mercado
en que se negocie. “La capacidad
de recuperación de la inversión
dependerá de la legislación del
país de origen o del garante de
éstos”. La CNMV remite en este
caso a la página web del supervi-
sor estadounidense (SEC).

¿Dónde se puede obtener in-
formación del desarrollo del pro-

ceso de Lehman y de los pasos a
seguir como afectado? “Puede di-
rigirse a la entidad financiera a
través de la que adquirió el pro-
ducto o, en su caso, al depositario
de los instrumentos financieros,
quienes le informarán de la situa-
ción y de los pasos a seguir”.

Otra de las dudas más fre-
cuentes de los inversores tiene
que ver con la responsabilidad
que asume el comercializador
del producto. El supervisor bur-
sátil se limita a recordar que en
el momento de la compra de
cualquier producto de inversión
el comercializador debe propor-
cionar al cliente información
adecuada sobre sus característi-
cas y riesgos, que le permita
adoptar una decisión de inver-
sión fundada.

Unos de los vehículos más
afectados por la quiebra de
Lehman Brothers son los fon-
dos de inversión. La CNMV ci-
fró en 300 millones de euros la
exposición de las instituciones
de inversión colectiva al ban-
co. La guía del organismo re-
cuerda que las sociedades ges-
toras de los fondos “facilitarán
información puntual de cada
fondo afectado en el próximo
informe periódico y aclararán
las dudas que les planteen los
afectados”. �

El dinero no está
cubierto por el
Fondo de Garantía
de Inversiones
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TIPO VARIABLE

CUOTA DE AMORTIZACIÓN PARA 100.000 EUROS DE CAPITAL PRESTADO
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� Para la inclusión de
nuevos productos financieros
en esta sección debe
remitirse la información por
e-mail a la dirección:
negocios.novedades@elpais.es
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L os problemas de liquidez y la consi-
guiente sequía del crédito están
provocando una reconfiguración

de la inversión extranjera y de las empre-
sas multinacionales. Aunque 2007, prime-
ro de la crisis actual, se cerró con cifras
récord de inversión transfronteriza, du-
rante los primeros seis meses de 2008 las
fusiones y adquisiciones de empresas
han caído aproximadamente un 35% en
el conjunto de la economía global, y es
posible que la inversión directa por parte
de las multinacionales haya disminuido
otro tanto, incluso teniendo en cuenta las
recientes operaciones multibillonarias
de Tata sobre Jaguar y Land Rover o
InBev sobre Anheuser-Busch. Las empre-
sas de todo el mundo se enfrentan a difi-
cultades crecientes para financiar nue-
vas inversiones, una tendencia que afec-

ta también a las multinacionales españo-
las, en especial a las de la construcción.

La empresa con vocación competitiva
ha hecho de la economía global su ámbi-
to de actuación. La presencia global de
las multinacionales es hoy tres veces ma-
yor que hace un cuarto de siglo. La ma-
yor parte de las operaciones tienen que
ver con la búsqueda de nuevos mercados,
ya sea a través de la distribución de ex-
portaciones provenientes del país de ori-
gen, el establecimiento de nuevos cen-
tros de producción en el mercado de des-
tino o la compra de una empresa local.
Esto explica que las dos terceras partes
de los flujos de inversión se dirijan a los
países más desarrollados: la inversión di-
recta es desde hace años un proceso cada
vez más endogámico, enfocado en las eco-
nomías de la OCDE. La búsqueda de la

eficiencia productiva y suministros esta-
bles de materias primas son también mo-
tivos importantes de la inversión extran-
jera por las multinacionales.

La extensión e intensificación de la
crisis crediticia y la consiguiente caída
de la inversión directa transfronteriza
apunta a un cambio de tendencia impor-
tante en el escenario económico interna-
cional. La ralentización de la inversión
coexiste con otros cambios de no menor
significación. El más relevante nos remi-
te al creciente papel de las empresas mul-
tinacionales de los países emergentes y
en vías de desarrollo. El último Informe
de la Inversión Mundial, publicado esta
semana por Naciones Unidas, señala que
a finales de 2007 las multinacionales
emergentes eran responsables del 15% de
la inversión extranjera total acumulada,
mientras que en 1990 solamente lo eran
del 8%. Las multinacionales latinoameri-
canas fueron durante los años noventa la
punta de lanza de este fenómeno, sobre
todo las empresas chilenas, mexicanas y
brasileñas. En los últimos años el prota-
gonismo lo han tenido las rusas, indias y
chinas. Estas multinacionales invierten
sobre todo en sectores de servicios.

Un segundo cambio relevante se refie-
re al creciente papel de los llamados fon-
dos soberanos (sovereign wealth funds).
Se trata de una categoría heterogénea
que incluye tanto los grandes fondos de
pensiones de países desarrollados como
Japón, Canadá, Estados Unidos u Holan-
da, como aquellos otros que se nutren de
los ingresos por la venta de materias pri-
mas, petróleo especialmente, localizados
sobre todo en Oriente Próximo o la Confe-
deración de Estados Independientes, Ru-
sia incluida. China y Singapur también
cuentan con grandes fondos soberanos;
también Brasil pretende rentabilizar sus
cuantiosas reservas internacionales con
uno de esos fondos. En conjunto mane-
jan inversiones por valor de 5,3 billones
de dólares, de los cuales 3,5 están inverti-
dos fuera del país de origen del fondo. Su
crecimiento se debe a la escalada de los
precios de las materias primas y de la
energía que, pese a su evolución a la baja
en los últimos meses, siguen por encima
de los niveles de hace tres o cuatro años.

Los fondos soberanos son inversores
de cartera, es decir, no suelen adquirir

participaciones de control, salvo en el sec-
tor inmobiliario o el comercio. Además,
invierten más de la mitad de sus recursos
en renta fija en lugar de empresas. Dados
los desequilibrios comerciales y financie-
ros actuales, su papel como inversores
puede ser decisivo para la resolución de
las crisis de liquidez y de capitalización
de entidades financieras. Por ejemplo,
los fondos soberanos asiáticos y de Orien-
te Próximo tienen conjuntamente partici-
paciones de más del 2% de entidades tan
emblemáticas como Merrill Lynch, Mor-
gan Stanley, Barclays, Blackstone y Stan-
dard Chartered, e incluso más del 10% de
Citibank y UBS. Constituyen, en definiti-
va, una expresión de esa nueva fase en la
dinámica de globalización. Se han consti-
tuido en discretos amortiguadores de es-
ta crisis y, en ocasiones, en verdaderos
salvadores de emblemáticas institucio-
nes. Todo ello ha hecho que sin menosca-
bo de suspicacias acerca de su eventual
colisión con intereses políticos o cierto
secretismo se hayan convertido en desea-
dos inversores en estos tiempos de se-
quía financiera. Acabarán siendo, no ca-
be duda, una manifestación más de esa
difusión de la riqueza financiera que
bien pudiera amparar una cierta atenua-
ción de las hegemonías económicas y
geopolíticas hasta ahora vigentes.

Estas tendencias tienen consecuencias
ambiguas para la economía española. En
2007 las empresas españolas continuaron
su expansión internacional, con el 4% de
la inversión directa extranjera en el mun-
do, mientras que la economía española
supone apenas el 2% del PIB mundial. Es-
paña se ha consolidado como el quinto
inversor directo mundial en términos acu-
mulados, por detrás de Estados Unidos,
Reino Unido, Francia y Alemania, habien-
do superado a potencias tecnológicas y
empresariales como Japón, Suecia o Ita-
lia. Los datos de 2008 sin duda acusarán
los efectos de la desaceleración y, en todo
caso, de las dificultades crediticias. Resul-
tará crucial que no sólo las grandes multi-
nacionales sino también las empresas
medianas cuenten con los recursos finan-
cieros necesarios para desplegar sus acti-
vidades internacionales y acometer sus
planes de inversión. Hay que recordar
que esas inversiones tiran de las exporta-
ciones y por tanto del empleo.

La crisis también ralentizará las llega-
das de capital extranjero. Si en 2007 Espa-
ña atrajo el 2,7% de las inversiones direc-
tas mundiales todo apunta hacia un acu-
sado descenso en 2008. Lo más importan-
te, sin embargo, no es el montante total
de inversión sino la proporción que ten-
drá como objetivo crear nuevos empleos
en lugar de pasar a controlar las empre-
sas españolas más atractivas en infraes-
tructuras y servicios. Ahora que la de-
manda interna no puede por sí sola tirar
de la economía, resulta más imprescindi-
ble que nunca la llegada de nuevas inver-
siones extranjeras orientadas a la expor-
tación, para lo cual sólo cabe mejorar el
atractivo de España como lugar de inver-
sión, es decir, aumentar la productividad
del trabajo y, para ello, hacer lo propio
con la productividad total de los factores.

España se encuentra, en definitiva, en
la misma encrucijada que otros países de
su entorno. Se trata de una economía ple-
namente integrada y abierta al mundo,
con un sector empresarial dinámico pero
asfixiado crediticiamente en mayor medi-

da que sus competidores, y con una capa-
cidad de atracción de inversiones extran-
jeras socavada por lento crecimiento de
la productividad y por el diferencial de
inflación. La experiencia demuestra que
una economía como la española puede
crecer sosteniblemente en un contexto
en el que los flujos de inversión sean ele-
vados en ambos sentidos. Pero para ello
se necesita un mayor dinamismo econó-
mico y una reasignación de los recursos.
La crisis actual ni crea ni destruye el pro-
ceso de globalización. Sólo transforma al-
gunos de sus parámetros. �

Mauro F. Guillén es director del Lauder Institu-
te en la Wharton School. Emilio Ontiveros es
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Globalización en crisis

Manifestantes protestan contra el plan de salvamento financiero del Gobierno de EE UU ante la Bolsa de Nueva York. / associated press

España necesita más que
nunca la llegada de nuevas
inversiones orientadas
a la exportación

Los fondos soberanos
constituyen una nueva
fase en la dinámica
de la globalización
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